@lgod-virksomhed matcher
kinesiske konkurrenter

LPM Production viser bl.a. vejen
gennem samarbejde med SIS working.

— Det er desvierre langt fra
altid, at vi fir mulighed for at
give bud pd samme konditio-
ner som feks. vores kinesiske
konkurrenter. Det er selvfalge-
lig @rgerhigt for os, men sd
sandelig ogsi for de danske
virksomheder, der pi den
made afskriver sig muligheden
for at fa en god og konkurren-
cedygtig dansk partner.

Det  siger  direkter  Kurt
Andersen fra LPM Production
AfS 1 Olgod. Han startede
Lindbjerg Plast & Metal i 1987,
der er en ordreproducerende
virksomhed indenfor metalbe-
arbejdning, primaert spantag-
ning og med speciale i lang-
dlt.‘lmny, Dengang med blot
200 kvm, under tag, og i dag
med godt 2200 kvm. og 30
lllﬂdﬂl%JEjdEt'L‘. Altsd en typisk
god dansk industrihistorie, en
udlazgning Kurt Andersen ger-
ne medgiver med beskedent at

tale om et fornuftigt forleb.
Netop fornuften er en af hjer-
nestenene i LPM Production,
en fornuft han altid seger at
bringe med ind i kunderelatio-
nerne, hvor han ensker taet dia-
log og forpligtende samarbej-
de, hvorved hans virksomhed
rigehgt evner at klare sig 1 den
voldsomme konkurrence med
lavtlonsomraderne i Asien.
— Gar  virksomhederne hele
regnskabet op, med vanskelig
dialog med feks. kinesiske pro-
ducenter, miske dyre og tids-
kraevende rejser, fejlleverancer
og forsinkelser, der ofte nad-
vendigger en betydelig lager-
beholdning, si vil de opdage, at
vi absolut er konkurrencedyg-
lige, papeger Kurt Andersen.
Et sddant forpligtende sam-
arbejde og fornuftigt parleb
har han i flere r haft med SIS
working, ejensynligt til begge
parters tiltredshed. W/ ox
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